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UPITAJTE SE SADA...

e |zrazavate li svoje kljucne kvalitete,
jedinstvene sposobnosti I interese
Kroz svoju tvrtku?

e Postujete |li svoje vrijednosti |
ISpunjavate li osobnu svrhu?

sebe kroz posao koji radite?



UPITAJTE SE SADA...

e Sto je izuzetno u mojoj tvrtki?

e Koju jedinstvenu vrijednost donosim
svojim klijentima?

e Kakva Ce iskustva klijenti dozivjeti u
dodiru s mojom tvrtkom?
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VIZIJA




VIZIJA

Masta je vaznija
od znanja

A. Einstein




VIZIJA

e glavni motor | pokretac cijele tvrtke
e Sve ono Sto vidimo svojim umom
e sastoji se od vrijednosti, svrhe i ciljeva

Koja je vasa poslovna vizija?
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VODENJE

Biti uspjeSan voda znaci:

e Vvoditl sebe
e Vvoditi druge

TKO PITA-TAJ VODI




12 znacajki uvjerljivog vode

e Vizija

Karakter
Karizma
Komunikacija
Nrabrost
usmjerenost

e slusanje

e pozitivan stav

e rjeSavanje problema
e odgovornost

e disciplina

e spremnost na ucenje
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TIM

Zadatak vode je otkriti
vrijednosti svakog Clana
tima (obitelji) 1 njihove
vrijednosti integrirati u
poslovnu viziju
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PRODAJA
kljuC za stvaranje profita

USPJESNA TVRTKA
VI (obitel))
_|_

KLIJENTI KOJI ZELE
TO STO VI NUDITE




PRODAJA

e optimizacija prodaje — kako doci do
veceg profita po prodaji

e optimizacija klijenta — kako doci do vece
prodaje po klijentu

e optimizacija biznisa — kako doci do vise
“Idealnih” klijenata
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PROTOK NOVCA

e upravljanje novcem tvrtke

e “prvo platiti tvrtki”

e dio novca zadrzati za
osobni | poslovni razvoj

e dio za humanitarne svrhe

e kontrola | vodenje troskova



PIRAMIDA OBITELJSKOG
PODUZETNISTVA

KLIJENTI

PROTOK NOVCA

PRODAJA - KOMUNIKACIJA

S vaua



KLIJENTI

Tko je vas “idealan” klijent?

Otkriti demografske |
psihografske informacije
o klijentu?
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KLIJENTI

PROTOK NOVCA
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POSLOVNI PARTNERI

e odvjetnici

e porezni savjetnici

e financijski savjetnici

e knjigovode, racunovode
e treneri, coachevi

e poslovni savjetnici
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POSLOVNI PARTNERI

KLIJENTI

PROTOK NOVCA

PRODAJA - KOMUNIKACIJA
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HVALA NA PAZNJI

INGA LALIC
trenerica za osobnu i poslovnu ucinkovitost
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